
 

 

Expediente del Tribunal No. 08-CL-7878 
 

ONTARIO 
SUPERIOR COURT OF JUSTICE [TRIBUNAL SUPERIOR DE JUSTICIA] 

COMMERCIAL LIST [LISTA COMERCIAL] 
 

EN EL ASUNTO DE LA COMPANIES’ CREDITORS ARRANGEMENT ACT  
[LEY SOBRE LOS ACUERDOS CON LOS ACREEDORES DE COMPAÑÍAS],  

LEYES MODIFICADAS DE CANADÁ 1985, CAP. C-36, TAL COMO ENMENDADA 
 

Y EN EL ASUNTO DE UN PLAN DE CONCORDATO DE  
UNIVERSAL SETTLEMENTS INTERNATIONAL INC. 

 
 

DÉCIMO OCTAVO INFORME DEL SUPERVISOR 
14 de marzo de 2014 

INTRODUCCIÓN 

1. El 2 de diciembre de 2008, Universal Settlements International Inc. (“USI” o la 

“Compañía”) solicitó y obtuvo protección ante sus acreedores según la Companies' 

Creditors Arrangement Act [Ley sobre los Acuerdos con los Acreedores de Compañías], 

Leyes Modificadas de Canadá 1985, cap. C-36, tal como enmendada (la “CCAA”, por sus 

siglas en inglés), de conformidad con las disposiciones de una Orden de este Tribunal con 

fecha 2 de diciembre de 2008 (la “Orden Inicial”). De conformidad con la Orden Inicial, 

Ernst & Young Inc. fue nombrado como supervisor (el “Supervisor”) de la Compañía 

durante estos procedimientos según la CCAA (“Procedimientos según la CCAA”).  

2. El 22 de junio de 2009, el Plan de concordato enmendado con fecha 16 de junio de 2009 

(el “Plan”) fue aprobado por este Tribunal de conformidad con la CCAA después de la 

aprobación de las mayorías requeridas de Compradores y Acreedores comunes (los 

“Acreedores”) en las Reuniones de Acreedores realizadas el 17 de junio de 2009. Una 

copia del Plan se encuentra adjunta como Apéndice “A”. 

3. El 21 de julio de 2009, USI implementó el Plan (“Fecha de implementación del Plan”) y 

el contrato de cuenta supervisada (“Contrato de cuenta supervisada”) entró en vigor para 

facilitar la implementación y administración del Plan por parte de la Compañía. De 

conformidad con el Contrato de cuenta supervisada, que entró en vigor en la Fecha de 

implementación del Plan, la Compañía y su agente del depósito en garantía, Mills, 
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Potoczak and Company (“Mills” y conjuntamente con la Compañía, los 

“Fideicomisarios”) empezaron a mantener en fideicomiso el dinero en efectivo, las 

pólizas de seguro y otros activos descritos en el Plan (“Activos del Plan”) en beneficio de 

las partes interesadas del Plan (“Acreedores”) para asegurarse de que los Activos del Plan 

se trataran según lo dispuesto en el Plan. Como resultado, el Supervisor no posee ni 

controla los Activos del Plan ni los registros de la Compañía. El Supervisor es 

responsable de monitorear la administración de los Activos del Plan por parte de la 

Compañía y Mills de acuerdo con los términos del Plan y del Contrato de cuenta 

supervisada. 

4. Hasta la fecha, el Supervisor ha presentado los siguientes informes a este Tribunal, los 

cuales se encuentran disponibles en el sitio Web del Supervisor 

(www.ey.com/ca/universalsettlements):  

Informe Fecha 

Primer Informe 17 de diciembre de 2008 

Segundo Informe 22 de diciembre de 2008 

Tercer Informe 8 de enero de 2009 

Cuarto Informe 20 de enero de 2009 

Quinto Informe 23 de febrero de 2009 

Sexto Informe 21 de abril de 2009 

Séptimo Informe y Suplemento al Séptimo Informe 7 de mayo de 2009 y 15 de mayo de 2009 

Octavo Informe 10 de junio de 2009 

Noveno Informe 19 de junio de 2009 

Décimo Informe 14 de julio de 2009 

Décimo Primer Informe 9 de diciembre de 2009 

Décimo Segundo Informe 7 de enero de 2011 

Décimo Tercer Informe 25 de julio de 2011 

Décimo Cuarto Informe 8 de diciembre de 2011 

Décimo Quinto Informe 26 de julio de 2012 

Décimo Sexto Informe 10 de octubre de 2012 

Décimo Séptimo Informe 25 de junio de 2013 
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5. El propósito de este décimo octavo informe (el “Décimo Octavo Informe” o “Informe”) es 

actualizar a los Acreedores y al Tribunal con respecto a:  

(a) el flujo de caja en la Cuenta de fideicomiso supervisada desde la Fecha de 

implementación del Plan hasta el 31 de enero de 2014 (el “Período del 

Informe”); 

(b) la capacidad de USI de realizar una distribución a los Acreedores;  

(c) los préstamos de póliza pendientes adeudados por USI (los “Préstamos de 

póliza”); 

(d) las verificaciones de cobertura de pólizas del 2013 realizadas por USI para 

verificar si los datos en sus registros asociados a su portafolio de pólizas son 

correctos;  

(e) una póliza que ha expirado y dos pólizas cuyos valores nominales 

disminuyeron durante el Período del Informe. Se proporciona una 

actualización de la revisión que la Compañía realizó de otras pólizas para 

determinar cualquier otra fecha de expiración posible;  

(f) las discusiones preliminares de USI con su prestamista relacionado con 

respecto a un aumento del préstamo renovable a la luz del déficit proyectado 

en el flujo de caja; 

(g) el análisis preliminar realizado por USI con respecto a futuras opciones 

posibles para el portafolio; y 

(h) el estatus de los litigios pendientes de USI, incluyendo el relacionado con los 

Fondos de depósito en garantía (tal como se definen en el Plan). 

TÉRMINOS DE REFERENCIA 

6. Para preparar este Décimo Octavo Informe y realizar los comentarios que se encuentran 

en este documento, se le proporcionó al Supervisor, y éste se ha basado en, información 

financiera no auditada, preliminar y/o interna, los libros y registros de la Compañía, 
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conversaciones con la gerencia de USI (“Gerencia”) e información proveniente de otras 

fuentes (conjuntamente, la “Información”). Excepto según lo descrito en este Décimo 

Octavo Informe: 

(a) El Supervisor no ha auditado, revisado o de alguna manera intentado verificar 

la exactitud o integridad de la Información de manera que se cumpla ya sea 

total o parcialmente con las Normas de certeza generalmente aceptadas según 

el Canadian Institute of Chartered Accountants Handbook [Manual del 

Instituto Canadiense de Contadores Registrados] y, por consiguiente, el 

Supervisor no expresa ninguna opinión ni ninguna otra forma de certeza sobre 

la Información;  

(b) Parte de la información a la que se refiere en este Décimo Octavo Informe 

consiste en previsiones y proyecciones. No se ha realizado ningún examen ni 

revisión de las proyecciones ni previsión financiera según lo esbozado en el 

Canadian Institute of Chartered Accountants Handbook [Manual del Instituto 

Canadiense de Contadores Registrados]; y 

(c) El Supervisor ha preparado este Décimo Octavo Informe en su capacidad como 

oficial nombrado por el tribunal únicamente para el uso de este Tribunal y ha 

dispuesto que una copia de este Informe esté disponible en el sitio web del 

Supervisor en (www.ey.com/ca/universalsettlements) únicamente con el 

propósito de actualizar al Tribunal y a los acreedores. Este Informe no debe ser 

utilizado por ninguna otra persona, y ésta no se debe fiar de éste, para ningún 

otro propósito. 

7. La información financiera orientada al futuro al que se hace referencia en este Décimo 

Octavo Informe fue preparada basándose en estimados y suposiciones de la Gerencia. Se 

advierte a los lectores que, dado que las proyecciones se basan en suposiciones acerca de 

condiciones y acontecimientos futuros que no son comprobables, los resultados reales 

variarán de las proyecciones, incluso si las suposiciones se materializan, y estas 

variaciones podrían ser significativas.  
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8. A menos que se especifique lo contrario, todos los montos monetarios que se encuentran 

en este documento están expresados en dólares canadienses.  

9. Los términos que empiezan con letras mayúsculas que no están definidos en este Informe 

se apegarán a lo definido en la Orden Inicial, los informes previos que el Supervisor 

envió a este Tribunal y el Plan. 

 

LA CUENTA DE FIDEICOMISO SUPERVISADA 

10. Tal como señaló el Supervisor en informes anteriores, el Plan dispone que todas las 

pólizas, el dinero en efectivo, los ingresos provenientes del vencimiento de pólizas y el 

efectivo corporativo en la Cuenta de fideicomiso supervisada se mantienen en 

fideicomiso para el beneficio de los Acreedores según el Plan, de conformidad con las 

declaraciones de fideicomiso emitidas por USI y Mills.  

11. De conformidad con el Plan, USI abrió la Cuenta de fideicomiso supervisada, en la que 

USI depositó y mantuvo, y sigue depositando y manteniendo, en fideicomiso estos 

fondos.  

12. El Plan dispone que los fondos en la Cuenta de fideicomiso supervisada se pueden 

utilizar para pagar los siguientes costos de mantenimiento de los activos en beneficio de 

los Acreedores: (i) Primas de las Pólizas a medida que y cuando éstas sean pagaderas, 

(ii) Costos profesionales, (iii) Honorarios administrativos, (iv) Costos de préstamos, 

(v) Contribución para litigios y (vi) Reclamaciones no afectadas, (conjuntamente, los 

“Costos”).  

13. El Plan dispone que si hay fondos suficientes disponibles en la Cuenta de fideicomiso 

supervisada, según lo calculado de conformidad con el Plan, se puede realizar una 

distribución a los Acreedores. Antes de que se pueda realizar alguna distribución a partir 

de la Cuenta de fideicomiso supervisada, el Supervisor, basándose en la información 

proporcionada por USI, debe estar convencido de que quedarán suficientes fondos en la 

Cuenta de fideicomiso supervisada para pagar los Costos del siguiente período de dos 

años (la “Reserva para costos”).  
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14. El Plan también requiere que cualquier préstamo de terceros que esté pendiente, 

incluyendo los intereses y honorarios asociados, debe ser pagado antes de realizar 

cualquier distribución a los Acreedores. Una vez que se hayan pagado todos los 

préstamos, si la Cuenta de fideicomiso supervisada contiene fondos equivalentes al 

monto calculado para la Reserva para costos más $5.0 millones, entonces se puede 

realizar una distribución a los Acreedores sacando de la Cuenta de fideicomiso 

supervisada los fondos que estén por encima de la Reserva para costos y colocándolos en 

el Fondo común de los compradores y el Fondo común de los acreedores comunes, según 

las proporciones establecidas en el Plan.  

Flujo de caja en la Cuenta de fideicomiso supervisada durante el Período del Informe 

15. En su décimo séptimo informe con fecha 25 de junio de 2013 (el “Décimo Séptimo 

Informe”), el Supervisor presentó un Estado de entradas y desembolsos (“E&D”) para el 

período que va desde la Fecha de implementación del Plan hasta el 31 de mayo de 2013. 

El Supervisor ha seguido monitoreando los vencimientos de pólizas y las transacciones 

realizadas en la Cuenta de fideicomiso supervisada desde su Décimo Séptimo Informe. Al 

31 de enero de 2014, los Fideicomisarios mantenían en fideicomiso efectivo por un total 

aproximado de $59,000, tal como se refleja en el E&D que se encuentra adjunto como 

Apéndice “B”. 

16. Del 1 de junio de 2013 al 31 de enero de 2014: 

(a) Se produjeron siete vencimientos con indemnizaciones por muerte con un total 

aproximado de US $3.5 millones, que incluyen un vencimiento de US $100,000 

que se cobró en febrero del 2014. Se cobraron los vencimientos de 

aproximadamente US $1.9 millones que se habían reportado en el Décimo 

Séptimo Informe. Actualmente, hay 123 pólizas que representan 

aproximadamente $160 millones en indemnizaciones por muerte que aún no se 

han vencido. Esto incluye los intereses de los Solicitantes en tres pólizas 

corporativas que forman parte del Fideicomiso USII.  

(b) Se pagaron intereses y honorarios con respeto al Préstamo renovable por un total 

aproximado de $141,000; 
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(c) Se pagaron aproximadamente $5.8 millones en primas de pólizas a compañías de 

seguros por pólizas que todavía no se han vencido; 

(d) Se pagaron $800,000 en honorarios administrativos a USI y $33,000 en 

honorarios a Mills; y 

(e) Se pagaron aproximadamente $143,000 en honorarios profesionales y 

desembolsos.  

Previsión de flujo de caja para la Cuenta de fideicomiso supervisada  

17. Con asistencia del Supervisor, USI ha preparado una previsión del flujo de caja en la 

Cuenta de fideicomiso supervisada que se anticipa para el período del 1 de febrero de 

2014 al 31 de julio de 2014 (la “Previsión”), tal como se describe en el Apéndice “C”. La 

Previsión asume que no se recibirá ningún ingreso relativo a nuevos vencimientos, 

excepto los montos correspondientes a los vencimientos conocidos que se incluyeron más 

arriba y que el Préstamo renovable está disponible para retirar fondos hasta un máximo de 

US $5.0 millones. Bajo estas suposiciones, la Previsión indica que USI tendrá fondos 

suficientes para administrar el Plan y pagar primas de pólizas hasta fines de junio 

del 2014.  

 
ESTATUS DEL PLAN 

18. USI comenzó los Procedimientos según la CCAA para permitirle explorar, de manera 

urgente a través de un proceso estructurado para el beneficio de los Compradores, 

opciones para refinanciar o reestructurar su portafolio de pólizas para prevenir que las 

pólizas caducaran. 

19. Hasta la fecha, el Plan ha logrado su primer objetivo, que era el de contar con liquidez 

adicional para que las Pólizas no caducaran. Sin embargo, hasta la fecha, no se han 

producido suficientes vencimientos de pólizas para permitir que se realice alguna 

distribución a los Acreedores. 

20. Tal como se describió más arriba, se prevé que el Préstamo, junto con el saldo de caja al 

31 de enero de 2014, proporcionará suficiente financiamiento para cubrir las primas y los 
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costos hasta fines de junio del 2014. A fines de junio del 2014, USI tendrá ya sea que 

cobrar nuevos vencimientos u obtener financiamiento adicional para financiar las primas 

y los costos para poder administrar el portafolio de pólizas después de junio del 2014.  

Estatus de la Distribución a los Acreedores 

21. El pago de una distribución a los Acreedores está sujeto a las condiciones establecidas en 

el Plan, las cuales se describen más arriba y en los informes anteriores del Supervisor. Tal 

como se describe en este Informe, estas condiciones no se han cumplido y, en 

consecuencia, no se puede realizar una distribución a los Acreedores. Hasta la fecha, no 

se ha realizado ninguna distribución a los Acreedores. 

 
PRÉSTAMOS DE PÓLIZA PENDIENTES 

22. Tal como se describe en los informes anteriores presentados al Tribunal, USI ha obtenido 

Préstamos de póliza para financiar primas de pólizas y costos de operación. Antes de que 

se pueda realizar alguna distribución a los Acreedores, se deben pagar todos los 

Préstamos de póliza pendientes. En la actualidad, existen aproximadamente 

US $2.6 millones en Préstamos de póliza pendientes al 30 de septiembre de 2013, con 

tasas de interés que van aproximadamente del 4% al 8%. Los intereses devengados se 

compensan contra las indemnizaciones por muerte de las Pólizas y por lo tanto no se 

pagan a partir de la Cuenta de fideicomiso supervisada.  

23. USI ha informado al Supervisor que puede aplicar los pagos de primas de una póliza 

individual contra el Préstamo de póliza pendiente de dicha póliza y a la vez mantener la 

elegibilidad de la indemnización por muerte. La compañía de seguros, conforme a las 

instrucciones de USI, aplica los pagos de primas contra el capital pendiente del préstamo, 

lo cual permite que la póliza no caduque y a la vez aumenta la indemnización por muerte 

(dado que la indemnización por muerte es igual al valor nominal menos cualquier 

préstamo pendiente).  
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ACTUALIZACIÓN SOBRE LAS VERIFICACIONES DE COBERTURA DE PÓLIZAS 

DEL 2013 

24. Tal como se describe en Informes anteriores a este Tribunal, con el fin de que USI 

determine si los datos de sus registros relativos a su portafolio de pólizas son precisos, ha 

emprendido una revisión de sus pólizas, revisión que incluía solicitar a los aseguradores 

verificaciones de las Pólizas y revisar los estados anuales que recibe de los aseguradores 

(conjuntamente, las “Verificaciones”). Los párrafos 37 a 62 del Séptimo Informe 

proporcionaron un análisis detallado de las pólizas de USI y su estatus según las 

Verificaciones del 2009 realizadas por USI.  

25. El Contrato de cuenta supervisada requiere que USI solicite anualmente Verificaciones a 

las compañías de seguros. Durante el 2013, USI solicitó Verificaciones a los aseguradores 

para las 123 pólizas restantes que todavía no se han vencido y están incluidas en el Plan. 

USI empezó a recibir Verificaciones de los aseguradores en enero del 2013, las que 

incluían información verificada a enero del 2013 o después. Al 31 de octubre de 2013, 

USI ha recibido 122 Verificaciones de los aseguradores. USI ha continuado realizando 

esfuerzos para obtener Verificaciones del único asegurador del que no ha recibido una 

Verificación.  

EXPIRACIÓN DE PÓLIZAS Y DISMINUCIÓN DEL VALOR NOMINAL  

26. Tal como se discutió en el décimo tercer informe del Supervisor con fecha 25 de julio de 

2011 (el “Décimo Tercer Informe”), USI informó que la mayoría de las pólizas del 

portafolio incluyen una cláusula de expiración que dispone la expiración de la póliza 

cuando el asegurado llega a cierta edad. En tal caso, la compañía de seguros ya no está 

obligada a pagar la indemnización por muerte.  

27. De acuerdo con USI, la expiración de una póliza raramente ocurre y nunca ha sucedido 

antes con respecto a ninguna de sus pólizas. El Supervisor señala que este riesgo no fue 

identificado en el Plan ni en la información relacionada que se proporcionó a los 

Acreedores. 
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28. El 1 de noviembre de 2013, una póliza temporal colectiva con un valor nominal de 

$200,000 expiró debido a que el asegurado cumplió 75. Esta póliza fue identificada en el 

Décimo Tercer Informe como una póliza que podría expirar antes del 31 de diciembre de 

2015.  

29. El siguiente cuadro brinda una actualización sobre las fechas de expiración de las 

123 pólizas restantes suponiendo que estas pólizas no se venzan antes de su fecha de 

expiración: 

  

Número 
de 

pólizas 

Total de los 
valores nominales 

de las pólizas
Expiración antes del 31 de diciembre de 2015 1 $200,000

Expiración entre el 1 de enero de 2016 y  
el 31 de diciembre de 2020 

11 $29,005,101

Expiración después del 1 de enero de 2021 98 $126,697,891
Sin fecha de expiración 10 $4,148,000
Se desconoce 3 $166,000

Total 123 $160,216,992

 
 

30. El Décimo Tercer Informe identificó cinco pólizas con fechas de expiración antes del 

31 de diciembre de 2015. De las cinco pólizas identificadas, una póliza expiró, dos 

pólizas se vencieron y la fecha de expiración de una póliza fue identificada de manera 

incorrecta por USI y realmente expira en el 2038.  

31. En cuanto a la quinta y última póliza identificada en el Décimo Tercer Informe, si ésta no 

se vence expiraría en julio del 2015 cuando el asegurado cumpla 100. La indemnización 

por muerte de esta póliza es $200,000.  

32. Además, durante el Período del Informe, la indemnización por muerte de dos pólizas de 

seguro de vida temporales colectivas se redujo debido a que el asegurado cumplió 60. La 

indemnización por muerte de una póliza disminuyó de $40,000 a $20,000 y la 

indemnización por muerte de otra póliza disminuyó de $15,000 a $5,000. 

33. La próxima póliza cuya indemnización por muerte está por disminuir de $15,000 a 

$5,000 si ésta no se vence es en mayo del 2016. 
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DISCUSIÓN CON EL PRESTAMISTA RELACIONADO 

34. Tal como se describe anteriormente, el Apéndice “C” indica que si no se producen nuevos 

vencimientos, USI se quedará sin fondos para pagar primas en junio del 2014. En caso de 

que USI ya no tenga fondos para pagar las primas, las pólizas podrían caducar y podrían 

perder cualquier valor atribuido a éstas. 

35. El contrato de préstamo actual incluye una disposición que permite incrementar el límite 

del préstamo, con el consentimiento de USI y del Supervisor. 

36. Para evitar que las pólizas caduquen, USI ha iniciado discusiones con su proveedor 

relacionado que le otorgó el Préstamo renovable con respecto a aumentar el límite del 

préstamo de $5.0 millones a $10.0 millones. USI ha informado al Supervisor que no 

anticipa tener dificultad alguna para obtener el financiamiento adicional. El Supervisor 

piensa proporcionar información adicional al respecto hasta el 30 de mayo de 2014.  

 
ANÁLISIS REALIZADO POR USI CON RESPECTO A FUTURAS OPCIONES 

POSIBLES 

37. Antes de que el Supervisor y USI aprueben incrementar el límite del préstamo, el 

Supervisor ha solicitado que USI lleve a cabo un análisis de las futuras opciones posibles 

para el portafolio, las que incluyen la venta de todas las pólizas o la continuación de la 

administración del portafolio tal como se describe en el Plan. USI ha vuelto a contratar a 

Lewis & Ellis, Inc. (“L&E”), empresa de consultoría actuarial con base en Dallas, Tejas, 

que anteriormente había llevado a cabo un análisis para USI tal como se describe en el 

décimo quinto informe del Supervisor con fecha 26 de julio de 2012. 

38. Tal como se ha señalado más arriba, con el fin de que USI, el Supervisor y los 

Acreedores evaluaran el estatus actual y el vencimiento futuro del portafolio de pólizas en 

relación con el Plan, evaluaran el financiamiento adicional propuesto del portafolio, y 

consideraran otras opciones con respecto al portafolio, si éste fuera el caso, USI 

comisionó una revisión actuarial por parte de L&E de las 123 Pólizas restantes (con 

indemnizaciones por muerte por un total aproximado de $160 millones) en el portafolio al 
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31 de diciembre de 2013. El Supervisor tiene entendido que USI escogió a L&E por sus 

extensas referencias como valuador de portafolios de liquidación de seguros de vida.  

39. USI ha pedido a L&E que realice los informes siguientes: 

a) valoraciones actuariales de las 123 Pólizas restantes al 31 de diciembre de 2013 y 

al 31 de julio de 2015; 

b) un análisis del portafolio que calcula flujos de caja futuros y gastos anticipados 

para determinar el costo de retener y mantener el portafolio durante ciertos 

períodos de tiempo; y 

c) un análisis del portafolio de pólizas que proyecta la fecha de los vencimientos en 

el portafolio para determinar cuánto tiempo se tiene que mantener el portafolio 

antes de que hayan distribuciones disponibles para los acreedores, y si los costos 

incurridos durante dicho período serán superiores al valor de dichos vencimientos, 

o reducirán el valor hasta el punto de que una venta del portafolio sería más 

ventajosa para los acreedores. Como parte de este cálculo y con propósitos de 

análisis y comparación con otros escenarios, USI ha pedido un estimado de 

cuándo el portafolio posiblemente generará vencimientos de un 50% del valor 

nominal de las pólizas. 

40. USI ha solicitado este análisis a L&E para entre otros proyectar si los acreedores 

probablemente recibirían una mayor rentabilidad a partir de la venta del portafolio a los 

precios del mercado actuales o en algún momento en el futuro, y si tiene sentido 

financiero continuar con la administración del portafolio tal como se dispone en el Plan.  

41. La sección 4.9 del Plan sólo permite la venta de las Pólizas restantes que no se han 

vencido en las situaciones siguientes: 

i. Después de que haya fondos suficientes disponibles en el Fondo común de los 

compradores para pagar a los Compradores Distribuciones equivalentes al 

cien por ciento (100%) de sus Inversiones originales; o 

ii. Antes de que haya fondos suficientes en el Fondo común de los compradores 

para pagar a los Compradores Distribuciones equivalentes al cien por ciento 
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(100%) de sus Inversiones originales si los ingresos provenientes del Proceso 

de venta serían suficientes para pagar a los Compradores Distribuciones 

equivalentes al cien por ciento (100%) de sus Inversiones originales. 

42. Dado que es poco probable que se dé alguna de estas circunstancias, en caso de que se 

determine que sería más ventajoso para los acreedores emprender una venta del 

portafolio, sería necesario enmendar el Plan, lo cual requeriría aprobación de los 

acreedores. El Supervisor piensa proporcionar información adicional una vez que USI 

reciba y analice el análisis. 

43. Si USI tuviera que emprender un proceso de venta, esto llevaría varios meses ya que se 

requeriría que USI obtenga dos informes de expectativa de vida para cada póliza, pues 

ésta es la práctica de la industria al vender un portafolio.  

 
 
ESTATUS DE LOS LITIGIOS Y DE LA CONTRIBUCIÓN PARA LITIGIOS 

44. Desde la fecha de inicio de los Procedimientos según la CCAA, USI estaba involucrado 

en litigio en dos acciones: (1) Universal Settlements International Inc. contra Antonio 

Duscio, (la “Demanda Duscio”); y (2) una demanda emitida en los Estados Unidos 

titulada Universal Settlements International Inc. contra James Torchia, Marc Celello y 

National Viatical Inc. (la “Demanda National Viatical”).  

45. El Supervisor ha recibido la siguiente actualización de USI. 

46. USI informó a los Acreedores y al Tribunal en su petición del 11 de enero de 2011 que en 

principio había llegado condicionalmente a un acuerdo con respecto a la Demanda 

National Viatical. En esa audiencia, USI obtuvo una orden según la cual el Plan no 

requería la aprobación del Tribunal para una conciliación de este tipo. Sin embargo, luego 

de dicha petición, dos de los demandados de la Demanda National Viatical solicitaron 

que se anulara su obligación de pagar su parte de los ingresos de la conciliación 

entablando procedimientos judiciales para impedir que USI hiciera cumplir el acuerdo de 

conciliación en contra de ellos. Dichos demandados obtuvieron una orden judicial en un 

tribunal del Estado de Georgia en contra de la aplicación de parte de USI de la 

conciliación en contra de ellos sin que USI tuviera oportunidad de responder a su 
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petición. Dicho litigio de los Estados Unidos se envió nuevamente al Tribunal Federal de 

Michigan, en donde se inició originalmente la acción, y se concedió la petición de USI 

para que se levantara la orden judicial en contra de la aplicación de la conciliación. 

47. Dos de los tres demandados de la Demanda National Viatical, que son demandantes del 

segundo caso transferido a Grand Rapids de Georgia, apelaron dicho fallo. Luego de 

dicho fallo, USI envió a los demandados una notificación de falta de pago y ellos no 

subsanaron su deuda dentro del tiempo asignado. USI también tomó medidas 

inmediatamente en el litigio original (que se había conciliado) en septiembre del 2012 

para que se abriera la sentencia y así permitir a USI proceder con la aplicación de la 

sentencia en contra de los demandados que no cumplieron con sus obligaciones según la 

conciliación. A partir de mayo del 2013, USI recibió tres fallos favorables. En primer 

lugar, el 23 de mayo de 2013, el Tribunal de Apelaciones del Sexto Circuito de EEUU 

emitió un fallo en favor de USI con respecto a la apelación de los demandantes del 

segundo caso y confirmó la orden del tribunal de distrito que levanta la orden judicial que 

prohíbe a USI hacer cumplir la sentencia del primer caso. En segundo lugar, el 

21 de junio de 2013, el tribunal de distrito dictó un juicio sumario a favor de USI en el 

segundo caso, desestimando cada una de las alegaciones de los demandantes, las cuales 

se basaban en una presunta violación de un término de confidencialidad en el acuerdo de 

conciliación que resolvía el primer caso. En tercer lugar, también el 21 de junio de 2013, 

el tribunal de distrito concedió la petición de USI para que se dicte sentencia y dictó 

sentencia en contra de los demás demandados en dicho caso. Dichas dos partes han 

apelado las dos órdenes dictadas el 21 de junio de 2013. Sin embargo, dichas apelaciones 

no suspenden ni la sentencia dictada a favor de USI ni ninguna otra orden del tribunal de 

distrito. 

48. Con respecto a la Demanda Duscio, en su Décimo Segundo y Décimo Tercer Informes, el 

Supervisor informó que el Sr. Duscio había iniciado procedimientos ante el Tribunal para 

anular un laudo arbitral que otorgaba a USI los ingresos de los Fondos de depósito en 

garantía. El 16 de mayo de 2011, el Tribunal dio a conocer su decisión, se pronunció a 

favor del Sr. Duscio y anuló la concesión de los Fondos de depósito en garantía a USI. Si 

el laudo arbitral se hubiera mantenido, los Fondos de depósito en garantía se habrían 
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contribuido a la Cuenta de fideicomiso supervisada de acuerdo con el Plan. USI presentó 

una petición ante el tribunal de apelación para apelar la decisión del 16 de mayo de 2011 

y obtuvo autorización para apelar. Posteriormente el Tribunal de apelación atendió la 

apelación y mantuvo la decisión del tribunal de instancia en parte. El efecto de la decisión 

es que, si bien se mantuvieron algunas decisiones interlocutorias del Árbitro, el laudo 

arbitral final ha sido revocado y USI tendría que continuar los procedimientos ante otro 

árbitro para seguir con la Demanda Duscio.  

49. Actualmente se están llevando a cabo discusiones con respecto a estrategias para los 

próximos pasos a seguir en la Demanda National Viatical y una posible conciliación en la 

Demanda Duscio.  

 

 

TODO LO CUAL se presenta respetuosamente a los 14 días de marzo de 2014. 

ERNST & YOUNG INC., Supervisor de 
Universal Settlements International Inc. 
nombrado por el Tribunal, y no en  
su capacidad personal o corporativa. 
 
 
Por: 

__________________________  
Brian Denega 
Vicepresidente principal 

 









































































($ canadienses) ($ canadienses)
Del 21 de julio de 2009 
al 31 de enero de 2014

Del 1 de junio de 2013 al 

31 de enero de 20141

Saldo de caja inicial: 1,393,247
Transferencias desde la Cuenta de reserva para primas 2,952,296 0
Transferencias desde la Cuenta de vencimientos 7,007,999 0

Saldo de caja inicial total 9,960,295 1,393,247

Entradas de efectivo
Vencimientos de pólizas 30,298,913 5,549,629
Otros 5,257,661 0
Préstamos 3,513,600 0

Total de entradas de efectivo 39,070,174 5,549,629

Desembolsos
Gastos del portafolio de pólizas:

Pagos de primas 35,918,140 5,756,133
Honorarios administrativos 5,528,552 800,000

Honorarios de Mills, Potoczak 222,664 32,962
Cargos administrativos del portafolio - Otros 277,616 5,243
Total de gastos del portafolio de pólizas 41,946,972 6,594,338

Gastos de reestructuración
Reclamaciones no afectadas 782,378 0

Honorarios y desembolsos del Supervisor 1,274,254 131,229
Honorarios legales y desembolsos: 0

Ogilvy Renault LLP (Norton Rose) 89,488 3,187
Rueter Scargall Bennett LLP 142,445 2,556
Blake, Cassels and Graydon LLP 155,167 6,669

Total de gastos de reestructuración 2,443,732 143,642

Otros gastos:
Contribución para litigios 518,071 0
Costos de préstamos - Pagos de préstamos 3,513,642 0
Costos de préstamos - Pagos de intereses 314,074 141,311
Cargos bancarios 3,063 261
Total de otros gastos 4,348,850 141,572

Total de desembolsos 48,739,555 6,879,552

Entradas de efectivo por encima de los desembolsos -9,669,381 -1,329,923

Ganancia/(pérdida) por conversión de moneda extranjera -231,468 -3,878

Saldo de caja final, 31 de enero de 2014 59,446 59,446

Notas:
Todos los saldos de caja son registrados por USI según su valor contable.

Se utilizó una tasa de cambio de USD/CAD 0.95.

La ganancia/pérdida por conversión de moneda extranjera es la diferencia entre las transferencias realizadas durante
el Período del Informe según la tasa variable real y la tasa de cambio utilizada en el flujo de caja.

Apéndice "B"

(aproximadamente cincuenta y cuatro meses)
Del 21 de julio de 2009 al 31 de enero de 2014

Flujo de caja de la Cuenta de fideicomiso supervisada
UNIVERSAL SETTLEMENTS INTERNATIONAL INC.



$ canadienses Feb-14 Mar-14 Abr-14 May-14 Jun-14 Jul-14

Saldo de caja inicial (2) 59,446 86,690 14,671 49,279 53,282 56,261

Entradas de efectivo
Vencimientos 100,000 0 0 0 0 0
Rentas vitalicias 0 0 23,274 0 0 0
Reembolso de primas 0 0 0 0 0 0
Valor en efectivo de las pólizas 0 0 0 0 0 0
Préstamos de póliza 0 0 0 0 0 0
Préstamo para el financiamiento de primas 0 0 0 0 0 0
Dividendos & Intereses 0 0 0 0 0 0
Intereses sobre los vencimientos 0 0 0 0 0 0
Intereses bancarios 0 0 0 0 0 0
Inversiones de intereses bancarios 0 0 0 0 0 0
Otros 0 0 0 0 0 0
Subtotal - entradas de efectivo 100,000 0 23,274 0 0 0

Desembolsos
Honorarios administrativos mensuales de USI 100,000 100,000 100,000 100,000 100,000 100,000
Honorarios mensuales del Supervisor E & Y 16,000 16,000 16,000 16,000 16,000 16,000
Gastos legales Blakes C G. LLP. 4,000 4,000 4,000 4,000 4,000 4,000
Gastos legales Rueter S. B. LLP. 1,500 1,500 1,500 1,500 1,500 1,500
Gastos legales Ogilvy Renault LLP. 9,000 0 9,000 0 9,000 0
Fondo de contribución para litigios 0 0 0 0 0 0
Préstamo para el financiamiento de primas - Pago del capi 0 0 0 0 0 0

Intereses del Préstamo para el financiamiento de primas (3) 8,000 17,000 26,000 35,000 45,000 52,500

Cargo de reserva del Préstamo para el financiamiento de p 14,877 11,877 8,877 5,877 2,544 44
Fideicomisario Mills Potoczak 4,211 5,263 4,211 5,263 4,211 5,263
Vencimientos pagados
Primas  715,066 816,278 718,976 728,255 814,665 725,454
Cargos de servicios bancarios 102 102 102 102 102 102
Reclamaciones no afectadas 0 0 0 0 0 0
Subtotal - desembolsos 872,756 972,019 888,665 895,997 997,021 904,862

Flujo de caja neto -772,756 -972,019 -865,392 -895,997 -997,021 -904,862

Saldo de caja final 86,690 14,671 49,279 53,282 56,261 -98,602

Adelantos proyectados del préstamo renovable 800,000 900,000 900,000 900,000 1,000,000 750,000

Saldo proyectado del préstamo renovable (4)
800,000 1,700,000 2,600,000 3,500,000 4,500,000 5,250,000

Notas:

1) La previsión asume que ninguna otra póliza se vencerá durante el período de la previsión excepto lo que se ha reportado al 1 de febrero de 2014.

2) El saldo de caja inicial es el saldo de caja real al 1 de febrero de 2014.

3) Según la hoja de términos del Préstamo renovable, se cargará una tasa de interés de 12% sobre los fondos adelantados y de 4% sobre los fondos no adelantados.  Estos montos estimados se han añadido a las proyecciones.

4) El Préstamo renovable tiene un límite de US$5.0 millones.

5) Se utilizó una tasa de cambio de USD/CAD 0.95.

Apéndice “C”

UNIVERSAL SETTLEMENTS INTERNATIONAL INC.

 PROYECCIÓN DE FLUJO DE CAJA - ASUMIENDO QUE NO SE PRODUCEN NUEVOS VENCIMIENTOS (1)

Del 1 de febrero de 2014 al 31 de julio de 2014




